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AkCny pracovny zosit

"Dolezité pravidlo uspechu: Myslite na papieri." Brian Tracy

Super, zZe ste si otvorili tento zoSit. Davam Vam ho preto, aby ste mohli mat z eBooku ten najlepsi Uzitok, aky
sa len da. Nezalezi na tom, ¢i ste ho otvorili v priebehu studia eBooku alebo az po jeho celom precitani.
Dolezité je, aby ste dosli az dokonca, aby ste jednotlivé kroky nepreskakovali
a stavali svoje tri piliere pekne postupne.

Samozrejme, ste slobodna bytost a mdZete si ich spisovat ako chcete. Moja rada pre Vas vsak je -
neplytvajte energiou a asom. Anglictina méa Uzasnu frazu — ,Keep it simple!“ (drzte to jednoduchél). Uplne
najlepsie by bolo, keby ste spisali svoj CIEL, az ked' si precitate kapitolu o cieli, nie skér. Aby ste si vypisali
véetky UCELY, aZ ked' ich budete mat celé nastudované v eBooku. A samozrejme PRODUKT, velmi doleZity
pilier Vasho uspechu, takisto az po pochopeni vsetkych jeho sucasti.

Podme teda rovno do akcie.

Kym zacCnete...

Rozhodol som sa dat Vam este jeden bonus. Je to kontrolny zoznam, alebo ak chcete ,checklist” © Posluzi
najma tym z Vas, ktori maju naozaj radi veci pod kontrolou. Som si totiz vedomy toho, ze praca, ktord mate
pred sebou, méze trvat hodinku, dve, ale aj den — dva a niekedy aj ovela viac. Aby ste sa nestracali v tom, kde
ste to minule prestali a aby ste na ni¢ nezabudli, dostanete jednoduchy prehladny zoznam krokov
aj s datumom ich ukoncenia. Mdzete si stanovit ciel, dokedy to chcete celé zviadnut ©

Stiahnite si svoj Bonus # 2 tu.

Najprv si tieto stranky vytlacte (sta¢i od nasledujucej strany) a tiez si vytlacte druhy bonus. Budete s nimi
pracovat naraz. Zoberte si pero, s ktorym sa Vam dobre piSe, ktoré mate radi © A ak nemate prave poruke
tlaCiaren, preneste tento text do textového editora, kde budete moct tvorit priamo cez Vas pocitac.

Skoér, ako zaCnete pisat, naladte sa na snivanie bez zabran...



http://consultpoint.sk/wp-content/uploads/sites/8/2014/05/BONUS_2_checklist-k-eBooku_tri-piliere.pdf
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Pilier 1: Ciel

odpoved na otdzku ,CO?*

,Ciel' je znamy zamer, plan alebo méta, ku ktorému smeruju vSetky akcie a usilia
s umyslom dosiahnut ho.“

1. CO (pomenuijte, co chcete vybudovat, dosiahnut: firma, zdruZenie, klub, ...)

4. s akym zameranim — rozsiruje, ale nemusi predchadzajuci bod (napiste konkrétne, ktoru cielovu skupinu
oslovujete — slovenska kuchyria, automobilovy priemysel, cestné stavby, lodna doprava)

7. vakom rozsahu - rozsSiruje, ale nemusi celkovy produkt; mézete konkretizovat' sirku sortimentu alebo
komplexnost poskytovanych sluzieb (nielen vyrobime, ale aj dodame a servisujeme, ale s dodavkou
az do domu apod.)

A teraz to celé pospajajte, urobte malé dpravy (slovosled, Ciarky...) a precitajte si to tak, ako keby ste boli
niekto iny, kto to vidi alebo pocuje po prvy krat. Ak treba, skorigujte, dopracujte:
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Pilier 2: Ugely
odpovede na otazku ,PRECO?*

,U&el je podnet k akcii. Je to popud, motiv k aktivite.

To, preo chceme nieCo dosiahnut, preCo mame ten konkrétny ciel.“

Pozrite sa teraz na Vami zadefinovany ciel. Zamerajte sa na to, preCo chcete dosiahnut prave to, ¢o ste
napisali. Budte velmi konkrétny a désledny. Aby to nebolo prili§ zosiroka, opat Vas povediem po bezpecnej
ceste.

Kazda otazka modze mat vela odpovedi. Nedavajte si hranice. Nechajte pracovat Vasu fantaziu a piste to tak,
ako to citite. Nebojte, potom to celé utriedime ©

Cast 1:
Vy najlepSie viete, aké produkty a sluzby im chcete dat. Ako im chcete sluzit, aby boli skuto

Nasledujuce otazky preto berte len ako inSpiraciu a nie ako Sablénu. Doplnte si kludne svoje.

Len to spiste konkrétne na to, o dodavate. Pokial moZno nie veobecne! Cim déslednejsie to spisete, tym
cesta k cielu bude jasnejSia a jednoduchsia.

Ak potrebujete, pozrite si este raz priklady v eBooku.

1. Odpovedzte na otdzku: Co chcete dat, alebo poskytnut svojim zékaznikom?




» Ked treba, zoberte dalsi papier a piste dalej ©




Cast 2:
A ked budete ako firma plnit tieto ucely a dobre sluzit Vasim zakaznikom,
bude firma sluzit aj vSetkym vam v nej.

»Zakladnym ucelom kazdej organizacie je sluzit! Slazit nam vSetkym.“
A to je to, v om musia mat vSetci v organizacii jasno a byt jednotni.

» Tip 1: spiSte ucely ktoré citite Vy, a potom si prizvite Vasich klti€ovych ludi a skuste ich s nimi doplnit
(stava sa nam, ze aj tu vzniknu dobré podnety, a okrem iného takto vtiahnete viac [udi do hry zvanej -
tvorenie firmy a oni viac citia, ze ta firma patri aj im).

»  Tip 2: zahrite vSetky mozné aj nemozné oblasti, preco su ludia Stastni, ked chodia do prace.

»  Tip 3: nezabudnite ani na seba ;-)

»  Ked treba, zoberte daldi papier a piste dalej ©




Ked' si myslite, ze uz mate vSetky UcCely spisané, precitajte si ich a zatriedte ich do akoby skupin.
Urobte si z nich kategorie, napr. ,Vzdelavanie®, ,Moderné technoldgie®, ,Stabilita“ i ,Prezitie/Financie” a pod.
Ale urobte to podla Vas a Vasich ludi.

»  Ked treba, zoberte dalsi papier a piste dalej ©




Teraz sa na to pozrite opat a skontrolujte, ¢i sa vyznamovo niektoré zhoduju. Ak ano, pouzite najlepsie,
najvystiznejSie vyrazy, s ktorymi pravdepodobne mdzu suhlasit vSetci ,kolegovci®, alebo im aspon nebudu
prekazat. Vyhodte duplicity, vyhodte vyslovené hluposti, vytiahnite to najlepsie.

Toto je finale tejto Casti, tak si dajte zalezat ©

Na zaver sa rozhodnite, ktoré ucely zverejnite alebo spristupnite zakaznikom. Vyznacte ich.
Vezmite pritom do Uvahy, ze nie vSetky UcCely, ktoré ste spisali za celu firmu, teda za zakaznikov,
zamestnancov a aj Vas , budu zaujimat aj zakaznika. Ked to mate, ste s u¢elmi hotovy ©
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Pilier 3: Produkt

,Podla ¢oho si nas ludia pamataju?”

,Produkt je uplne ukoncena sluzba alebo tovar vysokej kvality, v rukach
spotrebitela, ktorému sluzi ako vymena za nieCo hodnotné.“

... rozoberme si definiciu na drobné.

Tu je 5 presnych krokov, ako spravne a Uplne pomenovat produkt tak, aby obsiahol vSetky spomenuté
charakteristiky a zaroven bol zrozumitelny pre Vas, vasich kolegov i zakaznikov. Ak potrebujete, pozrite si opat
priklady v eBooku.

1. je to “sluzba alebo tovar” - najprv napiste to podstatné meno, ktoré ten produkt pomenuje:

Vyborne. A teraz to dajte celé dokopy a uceste tak, aby ste boli maximalne spokojni. Spiste ho tak, aby bol
bezvyhradne jasny. Pamatajte, ze ludia si Vas budu pamatat podla Vasho produktu.

A teraz dohliadnite na to, aby bol zo v&etkych stran napitiany.
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Slovofe[eRJIINA®)

Chcel som napisat’ ,Slovo na zaver®. Lenze tu nekonci, tu sa to celé iba zacCina... Ak ¢
poctivo, ste na najlepsej ceste postavit Uzasny tim.

Prva velka faza tvorenia je za Vami. Teraz si mbzete otestovat, ako ste na tom so svojimi
sme si Uz povedali v eBooku. Vratte sa na jeho zaver a pustte sa do prace.

Aby som nezabudol, mam pre Vas posledné 2 tipy na dotiahnutie Vasej akcie do Uspesného |

»  Teraz dajte svojim trom pilierom nalezitu formu a zverejnite ich, kde sa len da.... (nastenka'v
na chodbach, vinternych dokumentoch, v naplniach prace, v uvitacich listoch pre
pracovnikoch, vo svojich propagacnych materialoch...).

Zvolajte stretnutie celej firmy a povedzte im, aky ciel ma Va$a firma. Spytajte sa ich, ¢i ho chcu
dosahovat' s Vami... a ziskajte ich suhlas. Takto mdzete zachranit mnohych schopnych, ktori uz mozno
pomyslali na odchod. A za tymi, ktori odpadnu, nech Vam nie je [Uto. Ti by tahali lod ku dnu...

» Ak chcete vidiet efekt, aky dokaze vo firme priniest zjednoteny tim, zhromazdite si teraz Udaje o tom,
ako sa firme dari v podobe Cisel. Aspon mesacny zisk, mesacny obrat, pocet reklamacii/nepodarkov/.
Potom tieto &isla porovnavajte po dobu 6 mesiacov, pricom naliehajte, priebezne presadzujte, aby
[udia poznali vSetky tri piliere Vasej firmy.

Dakujem, Ze ste dosli az sem. Ak chcete potvrdenie, Ze idete spravnym smerom, spokojne mi poslite, o ste
vytvorili, rad Vam ponuknem svoj pohlad.

Budem rad, ked sa mi ozvete a budete so mnou zdielat Vase poznania, ,AHA* momenty, pripadne budete
potrebovat s nie¢im pomaoct. Dobrou vymenou by pre mna bolo, keby ste mi dali spatnu vazbu, ¢i tento eBook
naplnil Vase oCakavania a Ci by ste pripadne uvitali nieCo viac. Aké dalSie témy Vas zaujimaju. To by ma ozaj
potesilo ©

NapiSte mi na v.novotny@consultpoint.sk.

Manazujte
Vaso Novotny

s usmevom!

autor eBooku
www.consultpoint.sk
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